
 Новый сверхэффективный
инструмент лидогенерации

 «ДРУГИЕ»
 КВИЗ-ЛЕНДИНГИ

 от Quiz24



 Казарина Анастасия

- Новатор в сфере Квиз-
маркетинга;

- CEO Quiz24 и Quiz Method;
- Автор более 50 конверсионных 

механик для Квиз-лендингов. 
 

ПОЗНАКОМИМСЯ ? 

2017 г.   Проект «300 стартапов».  Делимся результатами 
тестирования нового инструмента, который мы назвали 
«КВИЗ-ЛЕНДИНГ» 



КВИЗ-ЛЕНДИНГ 
ДЛЯ МАГАЗИНА 

ЛОДОК 
2017 Г.



КВИЗ-ЛЕНДИНГ 
ДЛЯ



СДЕЛАЛИ БОЛЕЕ 120 КВИЗ-ЛЕНДИНГОВ ДЛЯ 
КОМПАНИЙ ИЗ РАЗНЫХ НИШ

Строительство
Медицина

Консалтинг
Туризм

Психология
On-line обучение 

Интернет-магазины 
Ритейл

Недвижимость
Юруслуги

Ремонт квартир в 
Москве

Установка септиков в Москве и 
области

Монтаж отопления в 
Воронеже

Установка зубных имплантов в 
Москве

Строительство бассейнов в 
Москве

Ремонт ванных комнат в 
Москве

Посмотрите наиболее интересные проекты по квизам:



КВИЗ-ЛЕНДИНГ 
ДЛЯ ООО «ТОЧКА 
ИНЖЕНЕРНЫХ 
РЕШЕНИЙ»



КВИЗ ОТ QUIZ24 
В 4 РАЗА ЭФФЕКТИВНЕЕ, 

чем квиз, сделанный в другой компании 

И В 10 РАЗ МОЩНЕЕ КВИЗА, СОБРАННОГО НА 
КОНСТРУКТОРЕ.

( по результатам замеров статистики “МегаКухни и ООО “Проект Групп”)



ВОТ ТАК СДЕЛАЛ НАШ ЗАКАЗЧИК ООО “МЕГАКУХНИ”

КОМПАНИЯ ПРОТЕСТИРОВАЛА 
СРАЗУ 

3 КВИЗА:

45

РАНЬШЕ ИСПОЛЬЗОВАЛИ
ЛЕНДИНГ

Тратили на рекламу 100 000 руб.

заявок

получали

Стоимость заявки - 2200 р.
 

- Один был собран на конструкторе 
квизов
- Второй квиз сделала сторонняя 
компания
- Третий - Продающий Квиз-лендинг 
от Quiz24



ВОТ ТАКИЕ РЕЗУЛЬТАТЫ БЫЛИ ПОЛУЧЕНЫ

Квиз на конструкторе

Продающий квиз-лендинг от Quiz24

Стоимость заявки с квиза на 
конструкторе 392,59 руб

Стоимость заяки с продающего 
Quiz24 93,18 руб.

Фото из рекламного кабинета Facebook МегаКухни



ИТОГИ СРАВНИТЕЛЬНОГО ТЕСТИРОВАНИЯ 3-Х КВИЗОВ:



Неужели, чем выше конверсия, тем холоднее лиды? 

 

 Завалили отдел продаж Лидами,  
а реальных продаж нет. 

 Заявка с виза дешёвая, но звоним,  
а человек «смеется в трубку»

https://check.priziva.net/


ПРОДАЮЩИЙ КВИЗ ОТ QUIZ24 ПОКАЗАЛ 
СЕБЯ КАК САМЫЙ ЭФФЕКТИВНЫЙ

Квиз от Quiz24 окупился в первый месяц его использования 
и продолжает приносить прибыль до сегодняшнего дня.

Заявки с Квиза от Quiz24. не отличим по теплоте от заявок с лендинга за 2200руб. 



http://mega-kuhni.g99322e8.beget.tech/

http://mega-kuhni.g99322e8.beget.tech/


 

ЕЩЕ ОДИН КРАШ-ТЕСТ ДЛЯ КВИЗА НА КУХНИ ….ИЛИ  
«БЛАГОРОДНЫЙ» СПОР 2-Х МАРКЕТОЛОГОВ 

Квиз по механикам 2018г.  VS  Квиз от Quiz24  в 2020г.

https://kyhni-marta.ru/

https://kyhni-marta.ru/
https://kyhni-marta.ru/


Вспомним , что и «Мега Кухни», Заявки с Квиза от Quiz24  
 не отличим по теплоте от заявок с лендинга за 2200руб. 

РЕЗУЛЬТАТ: 
Конверсия в Верифицированных Лидов  
одинаковая,   но    
 
Лиды с Quiz24 теплые !!! 
- охотно идут на контакт; 
- более дружелюбные; 
- легче закрываются на выезд Дизайнера.

 
 



ПРОДАЮЩИЙ ЛЕНДИНГ ОТ QUIZ24



 за “кризисный” апрель 2020г. получили 734 заявки

 46 заявок в  день  
с плановой конверсией в выезд 40%до

РЕЗУЛЬТАТ ООО « Точка Инженерных Решений»:



КВИЗ ОТ QUIZ24: 
1. ВЫСОКАЯ КОНВЕРСИЯ
2. КАЧЕСТВО ЗАЯВКИ КАК С САЙТА



НА КОНКРЕТНОМ ПРИМЕРЕ ПОНЯТНЕЕ 

https://check.priziva.net/

https://check.priziva.net/


Квиз от Quiz24 

 
http://prizyvanet.g99322e8.beget.tech/

https://check.priziva.net/
http://prizyvanet.g99322e8.beget.tech/


СОЗДАЛИ И ИСПОЛЬЗУЕМ 
ТОЛЬКО ЛУЧШИЕ 
ПРОДАЮЩИЕ МЕХАНИКИ ДЛЯ 
КВИЗ-ЛЕНДИНГОВ

Классический продающий 
оффер

Преимущества компании, 
важные
для целевой аудитории

Оффер виза используем 
как вспомогательный



 ИСПОЛЬЗУЕМ
ПРОДАЮЩИЙ ДИЗАЙН

под целевую аудиторию
Сравните 3 дизайна:



Дизайн продающего 
квиз-

лендинга “Ремонт 
квартир”

средней ценовой
категории

1





Дизайн продающего 
квиз-

 лендинга “Ремонт 
ванной и

 туалета” эконом 
класса

2





3
 Дизайн продающего квиз-
 лендинга “Строительство

 бассейнов” премиум
 сегмента





 Фоновое видео, чтобы Ваш
 квиз-лендинг максимально

 отличался и выделялся
 на фоне конкурентов



МЕХАНИКИ, ВЫЗЫВАЮЩИЕ 
ИНТЕРЕС ОСТАВИТЬ КОНТАКТЫ

Взятие контактов  посетителей, 
уходящих с квиз-лендинга:

Визуализация каталога

Выбор удобного мессенджера

Визуализация телефона с примером 
получения каталога в WhatsApp
       

Шаг 1

Шаг 2



МЕХАНИКИ В ФОРМЕ ЗАХВАТА 
КОНТАКТОВ

Шкала прохождения теста

Выбор мессенджера для получения результатов

Визуализация телефона с результатом, 
который придёт в WhatsApp

Выбранный подарок за прохождение теста

Визуализация формирования результата теста

Скрытая анимированная страница с 
результатами теста



УТЕПЛЕНИЕ ПОСЕТИТЕЛЕЙ 
НА СТРАНИЦЕ РЕЗУЛЬТАТОВ 
ПОСЛЕ ПРОХОЖДЕНИЯ КВИЗА



ПОЛЬЗОВАТЕЛЬ ПОЛУЧИТ РЕЗУЛЬТАТ 
ТЕСТИРОВАНИЯ МГНОВЕННО, ПОСЛЕ 

ОТПРАВКИ ЗАЯВКИ.  
Это сильно повышает лояльность и 

формирует доверие  к вашей компании. 



ФОРМЫ ЗАХВАТА КОНТАКТОВ ДЛЯ ГОРЯЧИХ КЛИЕНТОВ
На странице результатов мы не только выдаем результат теста, но и “продаем “  второй 

шаг к покупке . 

Бронирование стоимости по акции Форма для записи на выезд

Пример 1 Пример 2

предлагаем забронировать стоимость со скидкой
записаться на бесплатную консультацию. 

Например: 



Программирование и верстка
Только ручная вёрстка и 
программирование. 
-  Адаптация под мобильные устройства.
-  Высокая скорость загрузки 
- Корректная работа во всех современных 
браузерах и устройствах. 

!



ИСПОЛЬЗУЕМ ХЕЛЛОУ-БАР, ЧТОБЫ 
СВЯЗАТЬ КВИЗ-ЛЕНДИНГ 
С БОЛЬШИМ САЙТОМ.  

Этот великолепный инструмент способен 
конвертировать бесплатный СЕО - 
трафик с вашего большого сайта в 

Позволяет прокачать СЕО-факторы 
сайта, и получить более высокие ! 

https://mega-kuhni.ru/

https://mega-kuhni.ru/


 

 Домашнее Задание 
- придумать 2 оффера:  Продающий + Оффер квиза 
- переделать главную страницу квиза 
- прототип страницы результатов 

http://quiz24.ru


Как изобретать фишки и делать рекордную прибыль заказчикам 

1. МНОГО РАБОТАЮЩИХ ФИШЕК 
2. ТЕХНОЛОГИЯ «КРЕАТИВА» ФИШЕК

МАСТЕР-КЛАСС ПО КРЕАТИВНОСТИ В 
МАРКЕТИНГЕ» 



QUIZ24.RU

от идеи до результата

http://quiz24.ru

